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  1. Описание программного комплекса 

 1.1. Назначение и область применения 

Модуль разработана для  автоматизации расчета и начисления 

различных видов скидок покупателям в системе «Управление 

производственным предприятием, версия 1.3» с целью минимизации ручного 

труда и ошибок. 

1.2. Функциональные возможности 

Данный программный продукт предоставляет пользователям 

возможность рассчитывать различные виды скидок с минимизацией ошибок 

в связи с человеческим фактором, формировать документ «Расчет скидок» с 

автоматическим созданием проводок в регистрах, создавать и проводить 

корректировку документов реализаций для отражения скидок в учете. 

1.3. Комплект поставки 

В комплект поставки входят: 

 CFU-файл -  специальный конфигурационный файлы обновлений 

платформы 1С:Предприятие  

 Файл отчета – Отчет_Распределение расходов.erf 

 Файл отчета – Отчет_Начисленные покупателям скидки.erf 

 Инструкция для работы пользователей. 

2. Работа с программным комплексом 

2.1 Термины и определения. 

РН – регистр накопления. 

ПСП – послесезонная скидка. 

СУ – спецусловия.  

2.2. Возможные варианты скидок 

Программный комплекс разработан для следующих вариантов скидок 

покупателям: 

1. Скидки за раннюю оплату. Данный вид скидки начисляется в 

случае оплаты покупателем до установленного в договоре купли-продажи 



 

срока (табличная часть «Оплата»). Объем скидки устанавливается в регистре 

«Скидки за предоплату» 

2. Послесезонные скидки. Данный вид скидки начисляется при 

полном исполнении обязанностей Покупателя-Поставщика в рамках заявки 

на договор (Поставщик (наша организация) должен отгрузить все товары в 

рамках заявки, а Покупатель оплатить данные товары). Размер послесезонной 

скидки определяется в полях «Послес. Скидка %» и «Послес. Скидка сумма» 

в табличной части «Продажа» документа «Договор купли-продажи» 

Примечание. Оплата покупателя может быть выполнена как с учетом 

скидок (как за раннюю оплату, так и послесезонной, так и без их учета). 

3. Скидки по спецусловиям. Является разновидностью скидки за 

досрочную оплату. Включает в себя следующие способы расчета: 

 Фиксированная сумма. Клиенту назначается фиксированная 

сумма скидки, которая выплачиваются по результатам выполнению 

взаимных обязательств. 

 Адресный % скидки. По условиям договора клиенту назначаются 

контрольные даты, до которых он должен погасить задолженность. Чем 

раньше клиент произведет выплату, тем больший % скидки он получит. 

 % годовых за количество дней досрочной оплаты. По договору 

назначаются сроки оплаты (по аналогии с Адресный % скидки). В случае 

оплаты ранее этих дат, клиент получает % скидки за то количество дней на 

которое оплата была выполнена раньше срока. 

 Скидка ваучером. По договору устанавливается скидка на папку 

номенклатуры/номенклатуру, устанавливается количество, которое клиент 

должен приобрести в рамках заявки. В случае достижения контрольного 

объема на весь объем данной номенклатуры (номенклатурной папки) будет 

начислена назначенная скидка на каждую единицу продукции. 

Примечание. Выполнение показателя ваучера на 80% является 

выполнением условия (требование Заказчика). 



 

2.3. Расчета скидок 

Для расчета скидки необходимо открыть меню «Операции» - 

«Документы» - «Расчет скидок». 

 

В списке документов необходимо добавить новый документ. В новом 

документе обязательными к заполнению полями являются: 

 Организация – указание организации отгрузки/оплаты по которой 

будет произведено начисление скидок. 

 Период скидки – период, за который будут проанализированы 

операции оплаты/отгрузки. В случае, если в данный период была выполнена 

последняя отгрузка или последняя оплата, то скидка попадет в текущий 

расчет. 

 Вид скидки – указываем значение скидки, по которой хотим 

выполнить расчет. 

 

Примечание. Рекомендуется сначала выполнить расчет и выплату 

скидки за досрочную оплату, а потом послесезонную скидку. Данный факт 

связан с тем, что клиент может оплачивать с учетом всех доступных по 

заявке скидок. Соответственно в случае, если скидка за досрочную оплату 

НЕ была выплачена, то система может посчитать, что по заявке выполнены 

НЕ все обязательства (в данном случае, поступила не вся оплата). 

 Год сделки – указывается год заявки на договор. 

Поля «Контрагент» и «Договор контрагента» следует заполнять в 

случае, если Вы хотите выполнить начисление скидки по конкретному 

контрагенту или договору. 



 

После заполнения шапки необходимо нажать кнопку «Заполнить». 

Данное действие может выполняться достаточно длительное время (от 1 до 

10 минут). Процесс заполнения приведет к анализу условий и начислению 

скидок в рамках данного документа. 

 

В заполненном документе необходимо обратить внимание на 

следующие табличные части: 

1. Итоговые сводные показатели. Содержат итоговую информацию 

по заявке: 

 Контрагент. 

 Договор контрагента. 

 Сумма по договору. 

 Сумма отгрузки. 

 Сумма оплаты. 

 Сумма оплаты в прошлых периодах. 

 Сумма оплаты в текущем периоде. 

 Ставка НДС (используется для расчета суммы без НДС как базы 

расчета скидки). 

 Сумма скидки. 

 Оплата выполнена с учетом скидки (признак, который говорит, 

что клиент оплатил сумму меньшую на объем предполагаемой скидки). 



 

 Крайняя заявка на договор 

 Вид скидки (заполняется, в случае если это спецусловие). 

Примечание. Все дальнейшие табличные части фильтруются в 

зависимости от выделенной строки в табличной части № 1. 

2. Оплаты по заявке. Выводятся оплаты по заявке за период расчета. 

3. Распределение оплат по графику. Выводится информация о том, 

какая сумма оплаты без НДС к начислению скидки, выводится % скидки и 

сумма скидки (по скидке за досрочную оплату). Выводится информация 

является ли оплата предоплатой. 

4. Выводится детальное распределение скидки между 

номенклатурами отгрузочных документов заявки. Необходимо обратить 

внимание на поля: 

 Коэффициент номенклатуры. 

 Сумма отгрузки. 

 Сумма скидки. 

 Стоимость с учетом скидки.  

5.  На закладке «График оплат по договору» содержится информация 

по плановым оплатам в соответствии с данными договора. Признак 

«Предоплата» сигнализирует о том, что оплата является предоплатой. 

После заполнения документа его необходимо проверить и записать. 

 

После записи, в случае утверждения и дальнейшей выплаты скидок 

документ необходимо провести. При проведении документа система 

формирует проводки в РН «Скидки покупателям начисленные», в 

соответствии с которым скидка по данному документу (либо оплате, в случае 

предварительной оплаты либо заявки в случае послесезонной скидки) 

повторно начислена не будет. 



 

 

2.4 Примеры расчета скидок 

1. Пример расчета послесезонной скидки. 

В соответствии с договором клиенту была выполнена отгрузка на 

сумму 1 810 500,00. В соответствии с условиями заявки на договор клиенту 

по итогам оплаты должна быть выплачена скидка 329 181,82 руб. 

По факту клиент выполнил 2 платежа: 

1. Платежное поручение входящее - 481 318,18 

2. Платежное поручение входящее - 1 000 000,00 

Итого общая сумма оплаты клиента составляет 1 481 318, 18 руб. Если 

к данной сумме добавить сумму плановой скидки (1 481 318, 18 + 329 181,82 

= 1 810 500) получаем сумму договора. Соответственно после получения 

второго платежа  клиенту может быть начислена скидка. Заполним шапку 

документа «Расчет скидок (ФЭС)» в соответствии с данными условиями и 

нажмем кнопку «Заполнить»: 

 

В соответствии с заполнением документа видим, что скидка была 

начислена корректно. 

2. Пример расчета за предварительную оплату (спецусловие = 

фиксированная сумма) 

В самом договоре заданы следующие параметры: 



 

 
 

Фактические оплаты были произведены: 

Платежное поручение входящее № 5990 на сумму 60 288,87. 

 

Всего оплачено было по договору 69 840,00: 

 ПП № 9940 (7200 предоплата) 

 ПП № 5990  (60 288,87 кредит) 

 Корректировка долга № 1514 (2 351,13) 

 

Соответственно проверяем, можем ли мы считать заявку оплаченной: 

для этого к сумме оплаты прибавляем суммы плановой скидки: 

69 840 + 2500 руб (по дате оплаты попадаем только на нее), получаем 

сумму больше, чем сумма отгрузки (72 000 руб) 

В самом документе начисление 2500 видим тут: 

 

 
 

3. Пример расчета за предварительную оплату (спецусловие = 

адресный % скидки) 

Сумма по договору 334 519,51 руб. Клиенту отгрузили 334 519,51 руб. 

От клиента поступил платеж Платежное поручение входящее - 235 559,24 

руб. Сумма ПСП по данной заявке составляет 94 967,75 руб. 

В договоре указаны следующие параметры начисления скидок: 

 

Примечание. Сложность расчета заключается в том, что в случае, если 

по заявке предусмотрено 2 варианта скидок (ПСП и предварительная) и 

клиент оплачивает всю сумму за вычетом скидок ОДНИМ платежом, то 



 

скидка начисляется не на сумма платежа, а на сумму заявки – сумма 

предоплаты – сумма ПСП (в случае двух и более платежей, процент скидки 

начисляется на сумму оплаты без НДС). 

Так как клиент успел оплатить в срок, то ему на (сумму заявки – сумму 

предоплаты – сумма ПСП) / ставку НДС будет начислена скидка 2%. 

(334 519,51 - 94 967,75) * 2% = 3 992,53 

Проверим данный расчет в документе: 

 

4. Пример расчета за предварительную оплату (спецусловие = % 

годовых) 

Настройки в договоре: 

 
По заявке были следующие оплаты: 

Платежное поручение входящее - 635361,10 руб 

Заявка оплачена полностью. 

Количество дней оплачено заранее: 31.09.2025 — 26.10.2025 = 127 дней 

Сумма оплаты без НДС = 635 361,10 / 1,1 = 577 601 

Сумма скидки: 577 601 / 365 * 127 *10% = 20 097,35 

 

 
 



 

5. Пример расчета скидки ваучером. 

Настройки договора: 

 

В данном договоре продано 140 штук номенклатуры Тристан. 

При расчете скидки сравниваем продано ли в соответствии с 

условиями: 

140 > 160 * 80% (128) 

Условие выполнено, поэтому начислена скидка 140 * 500 = 70000 

 

 
 

6. Корректировки реализаций 

При выполнении задачи  «Согласование скидок Бухгалтер», в разделе 

«Корректировки реализаций» будут созданы не проведенные документы по 

корректировке реализаций.  

 

 



 

 

Документы корректировок, которые необходимо провести, выделяются 

и проводятся по кнопке «Провести выделенные». По кнопке «Отменить 

выделенные» можно отменить проведение выделенных документов. 

По кнопке «Создать корректировки» - «Перезаполнить все» можно 

перезаполнить список документов, если он ранее не был заполнен или 

произошли изменения в разделе «Расчет». 

 

 
Если по договору не был создан документ «Корректировка 

реализации», то в разделе «Расчет» строка этого договора будет выделена 

красным цветом. 



 

 
 

 3. Информация необходимая для установки и эксплуатации 

системы 

 3.1. Минимальные требования к оборудованию, на котором 

предполагается эксплуатация программного комплекса 

Минимальные требования к оборудованию, на котором предполагается 

эксплуатация, должны удовлетворять следующим требованиям: 

 Процессор Intel Pentium Celeron 2700 Мгц и выше. 

 Оперативная память 4 Гбайт и выше. 

 Жесткий диск 40Гб и выше. 

 Видеокарта, поддерживающая монитор с минимальным разрешением 

1280x768 точек. 

Кроме того, необходимо наличие лицензионных версий «1С: 

Управление производственным предприятием 1.3». 



 

 3.2. Уровень подготовки пользователей 

Для развертки решения необходимы базовые навыки конфигурирования 

в системах семейства 1С. Пользователь должен иметь знания основного 

функционала программы «1С: Управление производственным предприятием 

1.3», а также иметь навыки работы в ней.  
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