
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Инструкция по использованию ПО «Программный комплекс расчета и 

установки цен» 
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  1. Описание программного комплекса 

 1.1. Назначение и область применения 

Программный комплекс разработан для автоматизации процессов 

установки закупочных цен и продажных цен номенклатуры, управления 

коммерческими политиками поставщиков в системе «1С:Управление 

производственным предприятием, версия 1.3». 

1.2. Функциональные возможности 

Данный программный продукт предоставляет пользователям 

возможность устанавливать цены номенклатуры, создавать и отслеживать 

коммерческие политике поставщиков, загружать данные о номенклатуре и 

цене из файлов Excel, согласовывать цен через бизнес-процесс и 

формировать документы установки цен. 

1.3. Комплект поставки 

В комплект поставки входят: 

 CFU-файл -  специальный конфигурационный файлы обновлений 

платформы 1С:Предприятие  

 Файл отчета – Отчет_Свод по Ценообразованию.erf 

 Инструкция для работы пользователей. 

2. Работа с программным комплексом 

Для ввода действующих цен продажи и цен закупки у поставщиков 

используется программный комплекс расчета и установки цен. 

Для открытия комплекса необходимо перейти по следующему пути: 

Дополнительно > Ценообразование 

Откроется следующее выпадающее меню 

 



 

Данный комплекс служит для: 

  установки цен номенклатуры на новый сезон, эти цены 

впоследствии будут в автоматическом режиме подтягиваться в документы 

продажи. 

 установки коммерческих политик  контрагентов (поставщиков),  

для учета премий и скидок от контрагентов и планирования возможных 

скидок для клиентов и прибыли. 

 Внесения информации по предоставляемым контрагентами 

премий. 

2.1 Местонахождение документа. 

Данный документ находиться в меню «Дополнительно» - 

«Ценообразование» - «Расчет цен». 

Список документов включает в себя несколько областей: 

Сам список документов выбранного типа(зеленое выделение), список 

номенклатуры с ценами из выделенного документа (красное выделение), 

действующие/указанные в выделенном документе премии контрагентов 

(желтое выделение) и закладки с типами документов(синее выделение). 

 

 

 

 

 



 

2.2 Заполнение «шапки» документа. 

 

Поля необходимые к заполнению: 

1. Дата начала действия расчета 

2. Наименование поставщика 

3. Направление продаж 

4. Вид операции 

5. Валюта цен 

6. Вид цены, предоставленной поставщиком (цена закупки либо 

продажи) 

7. Кроме того необходимо указать процент дополнительных 

расходов и наценки, если это необходимо, а так же признак того, что цена 

прайса (то есть продажная цена) вносится вручную, а не получается путем 

расчета по заложенным в систему формулам. 

8. Категория договора и договор контрагента.  

«Категория договора» Варианты заполнения (присваивается в договоре 

купли-продажи):  

- Основной 

-Адресный 

Если первоначально выбирается «Договор контрагента», то «Категория 

договора» заполнится автоматически из договора. 

Все выбранные договоры в списке будут иметь одну категорию. В случае 

ошибки появится служебное сообщение с причиной. 

При запуске процесса согласования Расчета цен:  

-  Категории договора  – должно быть всегда заполнено  

- Договор контрагента – должно быть всегда заполнено при категории 

«Адресный» 

 В случае ошибок Расчет цен не будет подан на согласование.  



 

Этот реквизит заполняется в документе «Договор купли-продажи». 

Оттуда автоматически переносится в «Договор контрагента».В Расчете цен 

реквизит «Договор контрагента» должен быть всегда заполнен при 

выбранной категории «Адресный».  

 

Далее Категория договора будет построчно выводиться в договоре из 

Расчета цен.  

Далее в Заказе покупателя будет осуществляться подбор партии товара 

в рамках договоров с  Категорией, указанной в Заявке на договор.   

2.3 Записи новых послесезонных скидок. 

На основании КАЖДОГО документа «Расчет цен» происходит 

автоматическая выгрузка данных в регистр «Премии от поставщиков».  ПСП 

выгружаются для каждой номенклатуры из Табличной части документа по 

следующим алгоритмам: 

1.  В табличной части для номенклатуры заполнено значение ПСП – в 

регистр выгрузится запись по номенклатуре с заданным в документе 

значением ПСП; 

2. в Табличной части для номенклатуры НЕ заполнено значение ПСП – в 

регистр выгрузится запись по номенклатуре со значением ПСП 0,01 

ВАЖНО!! значение  ПСП не заполняется в следующих случаях: 

 если необходимо обнулить ранее действовавший % ПСП; 

 если у номенклатуры/поставщика нет ПСП. 

 

 

 



 

2.4 Дальнейшие алгоритмы работы. 

1). Вид операции «Установка новых цен».  

Подразумевает ввод новых коммерческих политик и цен на сезон. Как 

правило, вносится перед новым сезоном. 

После заполнения шапки документа необходимо внести коммерческие 

политики поставщика. 

Для этого нужно перейти на вкладку «Коммерческая политика», и 

построчно заполнить все премии поставщиков по их типам. 

 

Премии могут быть досезонными и послесезонними. Основные 

разновидности премий уже заполнены в систему, их нужно выбрать из 

списка (если нужного вам типа нет в списке, нужно добавить новый, указать 

в нем все параметры, а так же понятное наименование.).   

После заполнения Коммерческой политики переходим на первую 

закладку и  указываем «Тип цен»  

1) Инвойс – цена по которой поставщик продает нам товар 

2) Прайс – цена по которой поставщик продает товар на рынок 

 

 

 



 

2.5 Варианты заполнения табличной части. 

 

Каждый пункт выполняет различные операции с таблицей: 

Пункт «Заполнить действующую номенклатуру поставщика» 

Заполняет табличную часть действующей номенклатурной 

контрагента, для которой в регистре «Цены номенклатуры»/«Цены 

номенклатуры контрагентов» по данному контрагенту внесены цены. 

Пункт «Заполнить  премии поставщика из комм. политики» 

Заполняет значения для группы колонок ДСП и ПСП данными 

отраженными на закладке «Коммерческие политики». 

Пункт «Заполнить текущие действующие премий» 

Заполняет значения для группы колонок ДСП и ПСП данными 

коммерческих политик контрагента действующими на дату документа. 

Пункт «Заполнить остатки» 

Заполняет табличную часть остатками номенклатуры из регистра 

«Партии товаров на складах», по контрагенту и направлению продаж. 

Пункт «Удалить отмеченные строки» 

Позволяет удалить строки таблицы, отмеченные галочкой. 

Пункт «Удалить НЕ отмеченные строки» 

Позволяет удалить строки таблицы, не отмеченные галочкой. 

Пункт «Загрузить из файла» 

Данный метод позволяет загрузить данные из файла в формате 

электронной таблицы Excel. 

Таблица должна состоять из 2-х колонок: Номенклатура и Цена. 

 



 

Кнопка  «Обновить» 

Пересчитывает показатели в таблице. 

Пункт «Изменить очищенную цену на %»   

Позволяет изменить цену на определенный процент. Данная 

функция доступна только для определенных видов цен: 

1. Установка прогнозных цен 

2. Переоценка остатков 

Для заполнения списка номенклатуры можно воспользоваться 

пунктами: 

«Заполнить действующую номенклатуру поставщика» или «Заполнить 

остатки». 

Также при отсутствии требуемой номенклатуры в списке или 

невозможности заполнения (данная номенклатура встречается первый раз), 

воспользуйтесь кнопкой добавить . 

 

Если требуется ввести новые цены, а не скидками откорректировать 

предыдущие, нужно отметить соответствующую галочку «Редактировать 

цену прайса». 

При этом измениться поле «Цена закупки (инвойс, вручную)» и 

появиться поле «Цена номенклатуры (прайс, вручную)», они станут 

доступны для редактирования. 

Поля, вводимые вручную, отмечены на картинке ниже красным цветом, 

а поля рассчитываемые программой выделены зелёным. 

 



 

В таблице также содержаться сведенья о всех досезонные и 

послесезонные премиях контрагентов. 

 

Для прикидки возможных цен исходя из «возможных» премий служит 

таблица, в которой указываются возможные проценты для каждой из 

выбранных коммерческих политик: 

 

2.6 Формулы и расчеты. 

 

 

Конечным результатом данного расчета будет  три цены по каждой 

номенклатурной позиции, а так же процент послесезонных и досезонных 

премий: 

Досезонная премия итого (ДСП итого) = сумма плановых процентов 

всех досезонных премий по условиям коммерческой политики поставщика.  

Данный показатель  в дальнейшем никуда не заполняется и используется в 

расчетах остальных показателей; 

Послесезонная премия итого (ПСП итого) = сумма плановых 

процентов всех послесезонных премий по условиям коммерческой политики 

поставщика.  Данный показатель  в дальнейшем заполняются в Регистр 

«Премии от поставщиков»  и используются для расчета рентабельности в 

заявках; 

Цена номенклатуры контрагента (закупочная)  = Цена 

закупки*(100-сумма процентов всех досезонных премий)/100*(100+Процент 

доп. расходов)/100  



 

 Данная цена в дальнейшем заполняется в документ Установка цен 

номенклатуры контрагента; 

Цена с учетом ДСП, ПСП, наценок и доп. расходов  (т.н. очищенная 

цена) =( (Цена с учетом ДСП (Без НДС)-Премия послесезонная (Без НДС)) 

/100*(ставкаНДС+100) 

    где: 

                        Цена с учетом ДСП (Без НДС)=Цена закупки*(100-

Сумма всех процентов ДСП)/100*(100+Процент Доп. 

Расходов)/100/(СтавкаНДС+100)*100  

                          Премия послесезонная (Без НДС)=Цена с учетом ДСП 

(Без НДС) /100* Сумма всех процентов ПСПЦена Номенклатуры (прайс) *= 

очищенная цена *(100+ % наценки)/100  

Данная цена в дальнейшем заполняется в документ Установка цен 

номенклатуры . 

*Если не установлен флаг «Цена Номенклатуры (прайс)  -вручную»  

2.7 Упрощенное согласование. 

 

Установка галочки «Упрощенное согласование» позволяет при 

необходимости сократить маршрут бизнес-процесса, пропустив этапы 

согласования Фин. директора и Директора по поставкам. 

2.8 Файлы. 

Есть возможность к каждой заявке прикреплять прайсы, содержащие 

информацию по ценам. 

 

 

 

 



 

2.9 Маршрут согласования 

Цены будут считаться выгруженными или действующими после 

успешного завершения бизнес-процесса, по ходу которого на любом этапе 

есть возможность завершить бизнес-процесс и отказаться от цен или вернуть 

на сотрудника отдела поставок для доработки. 

 3. Информация необходимая для установки и эксплуатации 

системы 

 3.1. Минимальные требования к оборудованию, на котором 

предполагается эксплуатация программного комплекса 

Минимальные требования к оборудованию, на котором предполагается 

эксплуатация, должны удовлетворять следующим требованиям: 

 Процессор Intel Pentium Celeron 2700 Мгц и выше. 

 Оперативная память 4 Гбайт и выше. 

 Жесткий диск 40Гб и выше. 

 Видеокарта, поддерживающая монитор с минимальным разрешением 

1280x768 точек. 

Кроме того, необходимо наличие лицензионных версий «1С: 

Управление производственным предприятием 1.3». 

 3.2. Уровень подготовки пользователей 

Для развертки решения необходимы базовые навыки конфигурирования 

в системах семейства 1С. Пользователь должен иметь знания основного 

функционала программы «1С: Управление производственным предприятием 

1.3», а также иметь навыки работы в ней.  


	‎C:\Users\kasimovskiy\Desktop\1\11. Программный комплекс расчета и установки цен окт. Печатать\Подробное описание ПО.docx‎
	1. Описание программного комплекса
	1.1. Назначение и область применения
	1.2. Функциональные возможности
	1.3. Комплект поставки

	2. Работа с программным комплексом
	2.1 Местонахождение документа.
	2.2 Заполнение «шапки» документа.
	2.3 Записи новых послесезонных скидок.
	2.4 Дальнейшие алгоритмы работы.
	2.5 Варианты заполнения табличной части.
	2.6 Формулы и расчеты.
	2.7 Упрощенное согласование.
	2.8 Файлы.
	2.9 Маршрут согласования

	3. Информация необходимая для установки и эксплуатации системы
	3.1. Минимальные требования к оборудованию, на котором предполагается эксплуатация программного комплекса
	3.2. Уровень подготовки пользователей



